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Unsere Werte - woflir wir stehen r

Unser Leitsatz: Eine Beratung ist nur dann gut, wenn uns ein
zufriedener Kunde eine Empfehlung ausspricht!

.......... Unabhéngigkeit

.......... Qualitat

Seriositat ..........

.......... Vertrauen

Zuverléssigkeit .........
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*Ihre Ziele & Wiinsche

Geburt, Familie, Autokauf, Urlaub, Krankheit, Rente, Immobilienerwerb,
viele Themen beschéftigen uns... Wir kimmern uns gerne um alles.
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Unser Beratungskonzept - Aufbau:

Unsere Beratung baut sich wie ein Haus auf — von R .
unten nach oben. So sind Sie optimal abgesichert. PV Anlage

Investmentanlagen
......................................... . Tagesge/d//_—estge/d

i Immobilienfinanzierung

Vermégensaufbau

& -streuung i Forderdarlehnen
: Bausparen
............................................................. . Privatkredite
Basis-/Riiruprente Qlieryoi=orge Haus & Wohnen | e,
Riesterrente i Unfallversicherung

Betriebliche Altersvorsorge

Private Lebens-/ Renten- * Berufsunféhigkeitsversicherung

Dread Disease / Grundfahig-

versicherung keitsabsicherung

...................................................... stjko/ebensversjcherung

Haftoflicht

/_/ aus l’af ..............................................................................................................

Rechtschutz Pflegeversicherung, Private Krankenversicherung

Wohngebéaude Krankenzusatzversicherung (Zahnersatz,

KFZ Krankentagegeld, Krankenhaus, etc.) X
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Unser Beratungskonzept — Ablauf:

Unsere Beratung unterteilt sich in mehrere Schritte — nur so
erreicht man eine optimale Umsetzung.

.......... Kontaktgespréach

...... Kundenziele be-
sprechen / Be-
standsaufnahme

regelmaépgiger
Service ..........

Abschluss ..........
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Aachener

BAUSPARKASSE AG

Bav/ariaDirekt

Einfach sicher

COMMERZ REAL «

Commerzhank Gruppe

Lo
DKB s
HEIDELBERGER * LEBEN
ELviss
PIONEER

Investments

Allianz @)

% die Bayerische

COMMERZBANK ¢

&

DKV

r— GENERALI

Versicherungen

L]
helvetia A
Bl Mannheimer

Versicherungen

policendirekt

.. einfach mehr Wert!

SIGNAL IDUNA ()

I|sm( —

= UNIVERSAL
— INVESTMENT

universa

VERSICHERUNGEN

™ wisstenrot

Partner der Wirttembergischen

WURZBURGER | DIE VERSICHERUIN

Z]

ZURICH

LKH4,

P
Landeslebenshiife

Unsere Partner:

~5
ALTE LEIPZIGER

BHWA

e Powtbank

CONDOR

VERAInHERIVGRN
Deutsche Bank

b
4. DOMCURA

Gothaer

ING %) DiBa

T
j‘: MEDIEN-VERSICHERUNG .G

Prisma
skandia:

VER SIGHER UNGS
|BAYERN

ALTE OLDBIBURGE%S:

@ BixPra:

R ACAE LKGRGNLE

MONEY A"

P
Bank

v
smart-invest

ASSET MANAGEMENT

@Basler

Versicherungen

UKV
—

Salus -’;‘ ove

o®

‘s

Cortal Consors
BNP PARIBAS

Deutscher Ring 6

Bausparkasse AG

DWS

T

HAFTPFLICHTKASSE
DARMSTADT

InterRisk W’

VIENNA INSURANCE GROUP

@MUNCHI:NER VEREIN
VERSICHLAUNRGIGHUPPE

Quantum

leben

5 Sparkasse

¥ central

Gesundheit bewegt uns.

i Schroders

P asstel
BLACKROCK

[ ]
&

Credit Life
ERGO

N
HALLESCHE

...................

Invesco

VERSICHERUNG

neue leben

Lebensversicherung AG

Standard Life

\lOU(ScMOHLB_UND#

DBV
HDI

AUGSBURGERHR

Aktienbank

ﬁ BNP PARIBAS
INVESTMENT PARTNERS

CREDITSU[SSE‘

Deutscher Ring tJ
Krankenversicherungsverein a.G.

Versicherungen

Qe

janitos

NRV -

the fund company

DA 1)) direkt

Deutsche Aligemeine Versicharungan

DEVK

Dialog:

Lebensversicherungs-AG

Fidelity

HanseMerkur @

ngsgrappe

J.PMorgan

Rhion

VERSICHERUNOEN

=

SwissLife

VY,

VERSICHERUNGEN

s

direct line

Asset Management

Schuts und Bearie = Zwches S Bury

NURNBERGER

VERSICHERUNGSGRUPPE

ROI_AND

o N

Gemind in di Jusunt!

L

Barmenia

Versicherungen
€ Canadalife’

"@
Tukurdt machen wir s Tradition

Die Stuﬂgarter

e Varsorgeversich

FONDSDEPOT
BANK

Hanseatic Bank (4

Julius Bir
[ aste
SAUREN

FONDS-RESEARCH AG

3 UBS

M wurttemberglsche

Partner von Wiisten

A FRANKFURT-TRUST
w A

SSET MANAGEMENT
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Unser Service - Ihr Vorteil

.......... unabhéngige
Partnerauswahl

Erstellung eines
qualifizierten
Konzeptes

oooooooooo

regelmapiger
Service ..........

........ regelmapgiger

Check-up,

Schadensabwicklung .......... automatische
Uberpriifung der
Vertrédge
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Unser Preis

FUr unseren umfassenden Service und lhre Vorteile daraus
berechnen wir einen Preis von ...

1+2+3+4+5=72?Euro
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Unser Preis = IHRE Weiterempfehlung

Wenn Sie am Ende unserer Beratung tberzeugt sind, Uberlegen Sie doch
wem Sie einen Gefallen tun kénnen oder wer durch unsere Beratung auch
Vorteile genieBen sollte.

~oprechen Sie tiber uns -
empfehlen Sie uns weiter.”
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